Wesentliche Vorteile meines Oko-Hauskonzeptes fiirdiherren

wie Bauwirtschaft:

. Grundsolide Bauweise ohne umweltbelastende Gifestof

Betonbodenplatte und —decke, Aul3enwande aus hdiemsc
Porotonziegeln oder Bimsgestein

. Sehr einfaches Grundkonzept, geeignet fur sefidtidulbau-

weise

. Durch diese fur Bauherren wie Bauwirtschaft einatter-

stellungsweise dieses Oko-Hauses viel geringersikdBau-
mangeln und / oder Zeitverzug bei der Fertigstgllun

. Dadurch unschlagbar kostengtinstig sowohl in destdiung

als auch hinsichtlich der laufenden Wohnkosten.(E&zung)

. Viel geringere Erhaltungs- bzw. Reparaturkostervarlauf

einer jahrzehntelangen Nutzung und infolgedessemgse
Abhangigkeit von Handwerkern: Stichwort
,Handwerkermangel’

Weitere Erlauterungen bezogen auf Bauherren wie Bamtschaft:

Vorteile Bauherrn:

1.

Sie kbnnen zu sehr niedrigen Kosten ein aul3erdrdestabiles
und werthaltiges Haus errichten lassen, insbeseruigreiner
hohen Eigenleistung durch den Bauherrn selbst,hesldurch
dieses Konzept erheblich erleichtert wird.

. Man kann mithilfe einer zusatzlichen Photovoltaikge dieses

Oko-Haus nahezG0O2-neutral betreiben.

. Neben der Kostenersparnis durch Eigenleistungemdebkerrn

sind aber auch das befriedigende Gefuhl sowie tidz Suf das
mit eigenen Handen Geschaffene ein wichtiger Aspe&ht zu-
letzt beim jahrzehntelangen Wohnen in den zumindsteise
selbst errichteten vier Wanden.

. Bei guter Planung lasst sich ein solches Hauslativekurzer

Bauzeit errichten.

. Der Bauherr geht kaum Risiken ein, da dieses Karnzefach

und sicher in Herstellung und Aufbau ist. Dahedddaupfusch
/ Baumangel wesentlich unwahrscheinlicher.



Vorteile fur die Anbieterseite:

1. Die Herstellung sowie die Montage einschliel3lichtarer
Arbeiten vor Ort sind sehr einfach, weil sie nagtem klaren,
immer wieder gleichen Muster ablaufen und somitdiic die
Anbieter das Risiko von eigenen Fehlern und daetibwndenen
Schadensersatzansprichen bzw. Preisabschlageitideetiin-
gern.

2. Zudem werden eigene Planungen zur Baudurchfthrimeg e
eng an dieser Grundversion geplanten Hauses urdhché
einhergehenden Preiskalkulationen einfacher urieesse flr
Bauunternehmen.

3. Eine solch preisglinstige wie gleichzeitig leichtst&ndliche
Grundversion ist Kunden gegentber entsprechendegutittel-
bar. Fir Werbung und Verkauf eines Produktes sdiéser
Aspekt nicht unterschatzt werden: Man entscheidat\sel eher
fur etwas, das man auch versteht, vor allem wersicbsum
eine in der Regel sehr grol3e Investition wie egeBheim
handelt.

4. Insbesondere fir Baumarkte bieten sich beim edaigen
Verkauf der Grundversion eines solchen Hauses diglith-
keiten weiterer Anschlussauftrdge im Zuge des Béhaklens,
wie beispielweise Bodenbelege, Bad, WC, Elektrikisovieles
mehr einschliel3lich Gartengestaltung. Ebenso kdaben auch
Bauunternehmen wiederum durch Kooperationen mintZa
kten der Region auf vielfaltige Weise profitieren.

5. Es bieten sich den Unternehmen zudem im Rahmeneaiege-
stitzten Kommunikation dieses Konzeptes viele Mibddeiten
der Werbung sowie von Anschlussauftragen im Umifielsl
Hausbaus sowie der weiteren Nutzung des Hauses.
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